











Votre Plan d’Affaires avec la PR-650C

LA BRODERIE PERSONNALISEE EN AFFAIRES

La clef du succés pour réussir dans les affaires de la broderie personnalisée est un secret
pour personne. Pour réussir dans ce secteur, il faut travailler, étre persévérant(e) et
prendre des initiatives. En contrepartie, cette activité offre certains avantages, que vous

ne trouverez pas ailleurs :

* Une activité réguliére tout au long de I'année - I n’y a pas de « temps mort »
sur le marché de la broderie personnalisée. Quelle que soit la période de I'année,
vous serez contacté(e) par des particuliers ou des entreprises pour broder toutes
sortes d’objets (cadeaux de naissance, mariages, diplédmes, uniformes d’écoles et de
nombreux autres articles).

* Un grand potentiel de croissance - Le marché de la broderie personnalisée est en
pleine croissance et les opportunités qui en découlent vous permettront d’obtenir
de bons résultats.

* Une profitabilité intéressante - Une broderie représente une importante valeur
ajoutée, grice a laquelle vous pouvez faire des profits.

* Une indépendance totale -Vous étes libre de développer votre activité comme

vous I'entendez, selon vos besoins, vos centres d'intéréts et les opportunités qui
s’offrent a vous. Personne n’est la pour vous freiner.
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QUI SONT MES CLIENTS?

Fermer les yeux pendant un instant et imaginez-vous au centre d’un cercle de 8 km de rayon. Visualisez ce
cercle et mémorisez les boutiques, les écoles, les compagnies que vous voyez.

Maintenant ouvrez les yeux et songez aux diverses opportunités de ventes qui s’offriraient a vous. Voici
quelques exemples pour vous aider a partir en affaires :

* De nombreux salariés travaillent désormais avec
une garde-robe décontractée : chemises, pulls, vestes
et bien d’autres articles sur lesquels le logo de leur
compagnie est brodé.

Combien d’organisations évoluant dans le secteur
des services, telles que des salons de coiffure, des
restaurants, des stations services et des agences
immobiliéres avez-vous observées? Ce sont tous
des clients potentiels a qui vous pouvez proposer
des vétements ou des articles brodés.

* Avez-vous remarqué des sérigraphes dans votre
entourage? Les services de broderie personnalisée
sont des activités complémentaires recherchées
par les sérigraphes. Contactez-les pour leur proposer
vos services.

Les membres de clubs et d’associations adorent
montrer leur appartenance a tel ou tel club.

Par exemple, les clubs de cyclisme ou les organisations
d’activités en plein air offrent a leurs membres des
emblémes brodés pour célébrer des courses
majeures ou d’autres événements. Pourquoi ne

pas leur proposer des sacs, des sacs a dos et des
casquettes?
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* Les églises, synagogues et autres lieux de priéres,
ainsi que les mariages, Bar-Mitzvahs, les baptémes
et les confirmations constituent des occasions Ces quelques suggestions devraient vous aider
parfaites pour offrir des cadeaux brodés. a démarrer votre activité. Maintenant, prenez un

* Vous avez peut-étre connaissance d’événements crayon et commencez a noter les idées qui vous
exceptionnels tels les foires, les concerts, les festivals
qui se déroulent prés de chez vous. Des tee-shirts et
des casquettes brodés font d’excellents souvenirs. main pendant quelques jours et n’hésitez pas a la
Vous pouvez peut-étre méme installer votre propre
kiosque lors de ces événements.

viennent en téte. Gardez cette liste a portée de

compléter si vous avez d’autres idées.Vous serez

surpris(e) de la vitesse a laquelle votre liste va
* Et enfin, les écoles primaires, les colléges, les
cégeps et les facultés ainsi que les trés nombreux
clubs et associations annexes sont des clients
potentiels a qui vous pouvez proposer
notamment vos tee-shirts, sacs de sport, sacs a dos
et pulls molletonnés brodés.

s'allonger.

QUI SONT VOS CLIENTS?
PRATIQUEMENT TOUT LE MONDE!
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DES PROFITS POTENTIELS EXCEPTIONNELS.

La rentabilité d’'une activité dépend de sa gestion et de son efficacité. Sagissant de votre activité c’est a vous de choisir
comment vous allez la gérer. Sachez que la broderie personnalisée peut vous permettre de réaliser des marges impor-
tantes.Voici trois exemples* :

* Pour avoir une meilleure idée des revenus et bénéfices que vous pouvez espérer,allez 2 la page 10 ot vous
trouverez une feuille pour calculer vos profits. Les colits, prix de vente et bénéfices indiqués ici sont couramment
observés dans le secteur des articles brodés. Nous vous signalons toutefois que les résultats de votre activité sont

impossibles a prévoir, et que les exemples ne constituent ni une assurance, ni une garantie.

Casquette : Manteau d’équipe :

Votre prix d’achat 8,99¢** Votre prix d’achat
pour le polo ( ) pour la casquette

Votre prix d’achat 27,998
pour le manteau d’équipe ( )

Fournitures nécessaires a la 1,10+ Fournitures nécessaires a la
personnalisation ( ) personnalisation
(fil, renfort de broderie) (fil, renfort de broderie)

Fournitures nécessaires a la |,70$**
personnalisation ( )
(fil, renfort de broderie)

Main d’ceuvre 5,60%** Main d’ceuvre
(motifs de 5 000 points) ( ) (motifs de 5 000 points)

Main d’ceuvre 34,005+

(motifs de 30 000 points) ( )

25,99
C )

— 1569$
-C )

10,30$
==

89,99¢*
( )

- 63,69%
=( )

26,308
( )

**Prix estimés. Les prix peuvent varier.

Prix suggéré au détail Prix suggéré au détail Prix suggéré au détail

Moins votre colit Moins votre co(t Moins votre colit

Votre profit brut Votre profit brut

Votre profit brut
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LA PROCHAINE ETAPE.

Maintenant que vous en savez un peu plus sur la ré-
alisation de broderies personnalisées, vous étes s(re-
ment en mesure de déterminer si cette activité est faite
pour vous. Si C’est le cas, faites tout de suite appel au
bon partenaire — votre concessionnaire ou bien votre
chargé de compte Brother. Nous nous ferons un plaisir
de vous aider.
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Veuillez remplir la feuille de travail de la page suivante pour mieux vous renseigner sur la profitabilité d’'une

entreprise en broderie personnalisée™.

*Les codts, prix de vente et bénéfices indiqués ici sont couramment
observés dans le secteur des articles brodés. Nous vous signalons

toutefois que les résultats de votre activité sont i

prévoir, et que les exemples ne constituent ni une assurance, ni une

garantie.

mpossibles a
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coUTs :

I.Main d’ceuvre
A) Nombre total des heures travaillées par semaine
B) Semaines par mois
C) Heures par mois (A x B)

D) Taux horaire pour la main d’ceuvre
(Cette composante varie selon les pays. Il est nécessaire d’inclure les colits comme
les compensations, I'assurance et les bénéfices pour les employés.)

E) Taux mensuel pour la main d’ceuvre (C x D)

2. Loyer (par mois)

3. Fournitures (par mois)

4. Colt des services (par mois)

5.Assurance (par mois)

6. Frais juridiques, licences, etc... (par mois)

7.Tenue des livres/Comptabilité (par mois)

8. Publicité/Promotions (par mois)

9. Le colt de votre systéme de broderie Brother (par mois)

Total des dépenses mensuelles .......ooiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiineeereenennns
Note : Brother est a votre service tout au long de vos activités. Si vous avez des questions,
ou si vous désirez plus d’informations, veuillez communiquer avec votre concessionnaire / chargé de compte Brother.

VENTES :

Sur cette feuille, nous allons utiliser les exemples précédents. N'oubliez pas qu'il vous est possible d’offrir une plus vaste gamme de produits que celle citée.

Article Quantité Prix suggérés au détail Total ventes au détail
Polo x 2599 ¢ ( ) =
Casquette X 16,99 $** ( ) =
Manteau X 89,99 $** ( ) =

PR ['o] -1 |

PRIX D’ACHAT DE LA MARCHANDISE :

Basé sur les exemples utilisés précédemment. Utilisez les quantités utilisées au-dessus.

Article Quantité Prix suggérés au détail Total ventes au détail
Polo X 8,99 $** ( )

Casquette X 3,49 $*¢( ) =

Manteau x 27,99 $*¥¢( ) =

SRR [0 -1

Total ventes au détail (CI-hAUT) © «veeeeeeeiiiiiiiiiieiiieeeeeeseeesnnssseeseccsssennnnnnns
Moins le total du prix d’achat de la marchandise (Ci-h@ut) :v.oveeeeeereiiiiiiiiiiiieeneeennnns

Moins les dépenses mensuelles (Ci-hQUE) © voveeneeeeiiiiiiiinneeeeeeeecesssennnsssssasanns

Profit net mensuel (avant taxes) : ...oviiiiiiiieeereeeesiieeossseessscssennnnnnnss

*Prix estimés. Les prix peuvent varier. m
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Les images sont a titre d'illustration seulement. Brother et ses logos sont des marques de commerce de Brother Industries Ltd., Japon. Toutes les spécifications sont sujettes a changements sans préavis. Toutes les
marques déposées mentionnées dans ce document sont la propriété de leur compagnie respective. Photo: comstock.com. Imprimé au Canada.
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